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Bedrijfskapitaal nodig? 

Met Credion Zuid-Hollandse Eilanden 
staan ondernemers 1-0 voor 
Ondernemen is kansen zien en pakken, maar soms heb je als bedrijf niet voldoende kapitaal om te starten of 
door te groeien. Credion Zuid-Hollandse Eilanden is gespecialiseerd in het realiseren van financieringsoplossingen 
voor het MKB. Het bedrijf beroept zich niet alleen op banken, maar ook op andere financieringsbronnen, zoals 
crowdfunding, factoring, participaties en/of informeel kapitaal. Dit vergroot de kans op een succesvolle financiering. 

De franchiseformule Credion telt inmiddels 
zo’n vijftig vestigingen door heel Nederland. 
De vestigingen op de Zuid-Hollandse 
Eilanden worden gerund door Ruud Gevers 
en Edwin van Toledo. Beide heren hebben 
een gerenommeerd bankverleden. Ruud: 
“Wij spreken de taal van de bank en we weten 
hoe geldverstrekkers ‘denken’. Hierdoor 
staan wij en daarmee ook de ondernemer 
één-nul voor.” Edwin: “Wij weten de wensen 
van de ondernemer perfect te vertalen naar 
een financieringsaanvraag die past binnen 
de kaders van de geldverstrekker en zoeken 
daarbij de grenzen op. Hierdoor is de kans 
van slagen aanzienlijk groter en bereiken we 
sneller succes.” 

ONAFHANKELIJK FINANCIEEL 

ADVISEUR

“Wij werken in het belang van de onderne-
mer,” vervolgt Ruud. “Credion heeft ingangen 
bij ruim vijftig verschillende geldverstrek-
kers. Dit zijn naast de bekende Nederlandse 
banken bijvoorbeeld ook crowdfunders, 
lease- en factoringmaatschappijen, investeer-

ders en financieringsfondsen. Als onafhanke-
lijke adviseur hebben we geen voorkeur voor 
een bepaalde bron. Wij gaan op zoek naar een 
passende financieringsstructuur, waarmee de 
ondernemer zijn ambities waar kan maken.” 
“Dit vraagt niet alleen om de juiste kennis 
en kunde, maar ook om een flinke dosis 
creativiteit en doorzettingsvermogen,” vult 
Edwin aan. “Het komt bijvoorbeeld voor dat 
ondernemers meerdere financieringsbron-
nen nodig hebben om aan voldoende geld te 
komen. Hier draaien wij onze hand niet voor 
om. Puzzelen is ons vak.” 

SAMENWERKEN LOONT

Bedrijven kunnen rechtstreeks bij Credion 
terecht met hun financieringsverzoeken. 
Ruud: “We merken dat ondernemers 
vaak pas bij ons aankloppen, als de bank 
de financiering heeft afgewezen. Dat is 
natuurlijk zonde van de tijd en moeite. 
Wij kijken daarom graag vooraf kritisch 
naar de financiële haalbaarheid van de 
plannen en begeleiden bij het opstellen 
van de financieringsaanvraag, waar de 

geldverstrekker niet omheen kan. De 
ondernemer kan zich in die tussentijd 
bezighouden met waar hij/zij zijn geld mee 
kan verdienen, namelijk ondernemen!”
Credion is daarnaast ook een vertrouwde 
samenwerkingspartner voor bijvoorbeeld 
accountantskantoren, hypotheekverstrekkers,
 verzekeringskantoren en bedrijfskundige 
adviseurs. Ruud licht toe: “Zij profiteren van 
ons uitgebreide netwerk en onze toegang 
tot ‘alternatief ’ kapitaal, waardoor zij beter 
kunnen anticiperen op de kapitaalbehoefte 
en toekomstige plannen van hun klanten.” 
Credion Zuid-Hollandse Eilanden heeft een 
samenwerkingsverband WEA Deltaland 
accountants en adviseurs. Met deze laatstge-
noemde deelt Credion in Oud-Beijerland de 
huisvesting aan de Maseratilaan. Edwin: “We 
opereren volledig autonoom. WEA maakt 
gebruik van onze diensten als het gaat om 
(complexe) financieringsprocessen en ziet ons 
als een verlengstuk van haar dienstverlening 
richting haar klanten. Die vruchtbare samen-
werking gaan we ook graag met andere lokale 
partijen aan.” 
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